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Chapter-Entrepreneurial Skills  

 
1 An entrepreneurial mindset means to: उद्यमशील मानसिकता का अर्थ है: 

A. Identify opportunities and use them for your benefit अविर ों क  पहचानें और उन्हें अपने लाभ के सलए उपय ग करें  

B. Try different ways to solve problems िमस्याओों क  हल करने के सलए अलग-अलग तरीके आज़माएँ 

C. Achieve your goal, without giving up सिना हार माने अपना लक्ष्य प्राप्त करें  

D. All of thes इन िि 

ANSWER D  

2 What does it mean to think like a business person? एक व्यविायी की तरह ि चने का क्या मतलि है? 

A. Only thinking about money केवल पैिे के िारे में ि चना 

B. Being scared to try new things नई चीज ों क  आजमाने िे डरना 

C. Seeing problems as things to fix िमस्याओों क  ठीक करने य ग्य चीज़ ों के रूप में देखना 

D. Not liking change िदलाव पिोंद न आना 

ANSWER C  

3 If you face a problem in your community, which of the following entrepreneurial mindset traits would be most helpful? 

यसद आप अपने िमुदाय में सकिी िमस्या का िामना करते हैं, त  सनम्नसलखखत में िे कौन िा उद्यमशील मानसिकता गुण िििे असिक िहायक 

ह गा? 

A. Waiting until everything is perfect to do something कुछ करने के सलए ति तक इोंतजार करना जि तक िि कुछ िही न ह  

जाए 

B. Taking action to solve the problem िमस्या के िमािान हेतु कारथवाई करना 

C. Ignoring the problem and hoping it goes away िमस्या क  नज़रअोंदाज़ करना और उम्मीद करना सक वह दूर ह  जाएगी 

D. Blaming others for the problem िमस्या के सलए दूिर ों क  द ष देना 

ANSWER B  

4 Imli makes soaps and sells from her home. She wants to grow her business. What should she do? इमली िािुन िनाती है और 

अपने घर िे िेचती है। वह अपना व्यविाय िढाना चाहती है। उिे क्या करना चासहए? 

Talk to shopkeepers and build connections with them. दुकानदार ों िे िात करें  और उनके िार् िोंिोंि िनाएों । 

Keep doing the same thing without any changes सिना सकिी िदलाव के वही काम करते रहें 

Wait for an opportunity to grow the business व्यविाय क  िढाने के सलए अविर की प्रतीक्षा करें  

Only sell to her neighbors पड सिय ों क  ही िेचें  

ANSWER A 

5 If your coworkers don’t agree with your project idea, what’s a good way to handle it with an entrepreneurial mindset? 

यसद आपके िहकमी आपके प्र जेक्ट सवचार िे िहमत नही ों हैं, त  उद्यमी मानसिकता के िार् इिे िोंभालने का अच्छा तरीका क्या है ? 

A. Give up on your idea अपने सवचार क  त्याग दें 

B. Stop talking about it इिके िारे में िात करना िोंद कर  

C. Ask for feedback and make your idea better with their help फीडिैक माोंगें और उनकी मदद िे अपने सवचार क  िेहतर िनाएों  

D. Stick to your idea without listening to others दूिर ों की िात िुने सिना अपने सवचार पर अडे रहें 

ANSWER C  

6 Why is it important to have a business plan before starting a business? व्यविाय शुरू करने िे पहले व्यविाय य जना िनाना क्य ों 

महत्वपूणथ है? 

A. To attract investors and get a loan सनवेशक ों क  आकसषथत करने और ऋण प्राप्त करने के सलए 



 

 

B. To outline goals and set clear direction for growth लक्ष्य ों की रूपरेखा िनाना और स्पष्ट लक्ष्य &सवकाि की सदशा सनिाथररत 

करना  

C. To identify potential challenges and risks िोंभासवत चुनौसतय ों और ज खखम ों की पहचान करना 

D. All of these इन िि 

ANSWER D  

7 Imagine you are setting up a mobile repair shop. Which of the following is the most important for its success? कल्पना 

कीसजए सक आप एक म िाइल ररपेयर की दुकान ख ल रहे हैं। इिकी िफलता के सलए सनम्नसलखखत में िे कौन-िी िात िििे महत्वपूणथ है? 

A. Setting up the shop in a busy area व्यस्त के्षत्र में दुकान स्थासपत करना 

B. Offering repair services at a higher price उच्च कीमत पर मरम्मत िेवाएों  प्रदान करना 

C. Putting up flyers in the neighbourhood आि-पड ि में सवज्ञापन लगाना 

D. Picking the right shop name िही दुकान का नाम चुनना 

ANSWER A  

8 Mehul is making a plan for his business. Which of the following is NOT included in a business plan?  8 मेहुल अपने व्यविाय 

के सलए एक य जना िना रहा है। सनम्नसलखखत में िे कौन िा व्यविाय य जना में शासमल नही ों है? 

A. Business idea व्यापार तरकीि 

B. Startup costs शुरुआती लागत 

C. Future growth strategies भसवष्य की सवकाि रणनीसतयाँ 

D. Personal interests and hobbies व्यखिगत रुसचयाों और शौक 

ANSWER D  

9 Anita is going to the bank today to ask for a loan. She has prepared a business plan. Which of the following will make 

her business plan strong? अनीता आज ल न लेने िैंक जा रही है। उिने एक व्यविाय य जना तैयार की है। सनम्नसलखखत में िे कौन िी य जना 

उिकी व्यविाय य जना क  मजिूत िनाएगी? 

A. Have only the idea and name of her business उिके पाि केवल अपने व्यविाय का सवचार और नाम है 

B. Total cost of starting her business without any details सिना सकिी सववरण के व्यविाय शुरू करने की कुल लागत 

C. Challenges her business might face along with solutions for them उनके व्यविाय के िमक्ष आने वाली चुनौसतयाँ और उनके 

िमािान 

D. None of these इनमें िे क ई नही ों  

ANSWER C 

10 Imagine you are starting a bakery business. What would you focus on first in your business plan? कल्पना कीसजए सक आप 

िेकरी का व्यविाय शुरू कर रहे हैं। आप अपनी व्यविाय य जना में िििे पहले सकि पर ध्यान कें सित करें गे? 

A. Selecting a catchy name for the bakery िेकरी के सलए आकषथक नाम का चयन 

B. Calculating how much money you need to start the business व्यविाय शुरू करने के सलए आपक  सकतने पैिे की 

आवश्यकता है, इिकी गणना करना।  

C. Planning how to advertise the bakery on social media ि शल मीसडया पर िेकरी का सवज्ञापन करने की य जना िनाना। 

D. Figuring out how the business will grow यह पता लगाना सक व्यविाय कैिे िढेगा 

ANSWER B  

11 When presenting your business plan, what should you do to engage and connect with the audience? अपनी व्याविासयक 

य जना प्रसु्तत करते िमय, दशथक ों क  आकसषथत करने और उनिे जुडने के सलए आपक  क्या करना चासहए? 

A. Practice until you can confidently present your plan   ति तक अभ्याि करें  जि तक आप आत्मसवश्वाि के िार् अपनी य जना 

प्रसु्तत न कर िकें  

B. Repeat yourself multiple times   अपने आप क  कई िार द हराएँ 

C. Share a story or an experience that shaped your idea क ई कहानी या अनुभव िाझा करें  सजिने आपके सवचार क  आकार 

सदया ह  

D. Avoid eye contact with the audience दशथक ों िे आँख समलाने िे िचें 

ANSWER C  

12 When presenting your business plan to a potential investor, you should be clear about____________ सकिी िोंभासवत सनवेशक 

के िामने अपनी व्याविासयक य जना प्रसु्तत करते िमय, आपक  ____________ के िारे में स्पष्ट ह ना चासहए 

A. Initial investment required and breakdown of the costs प्रारों सभक सनवेश की आवश्यकता और लागत का सववरण 

B. Expected customer count अपेसक्षत ग्राहक िोंख्या 



 

 

C. Potential earnings िोंभासवत आय 

D. All of these इन िि 

ANSWER D  

13 When presenting your business plan, what can you do to help audience understand and believe in your 

product/service? अपनी व्याविासयक य जना प्रसु्तत करते िमय, आप दशथक ों क  अपने उत्पाद/िेवा क  िमझने और उि पर सवश्वाि सदलाने में 

क्या मदद कर िकते हैं? 

A. Repeat yourself multiple times अपने आप क  कई िार द हराएँ 

B. Give demo of the product/ service उत्पाद/िेवा का डेम  दें  

C. Share overall business costs िमग्र व्याविासयक लागत िाझा करें  

D. Tell a joke एक चटकुला िुनाओ 

ANSWER B  

14 Imagine you’re presenting your business plan to potential investors. Why is it important to actively listen to their 

questions and provide thoughtful answers? कल्पना करें  सक आप िोंभासवत सनवेशक ों के िामने अपनी व्याविासयक य जना प्रसु्तत कर रहे 

हैं। उनके प्रश् ों क  िसिय रूप िे िुनना और सवचारशील उत्तर देना क्य ों महत्वपूणथ है? 

A. To show off your expertise अपनी सवशेषज्ञता सदखाने के सलए 

B. To avoid eye contact आँख िे िोंपकथ  िे िचने के सलए 

C. To understand the concerns of the investors and build their confidence in your plan सनवेशक ों की सचोंताओों क  िमझना 

और अपनी य जना में उनका सवश्वाि िढाना 

D. None of these इनमें िे क ई नही ों 

ANSWER C 

15 Maya needs funding for her small business. What can she do to find a suitable investor? माया क  अपने छ टे व्यविाय के 

सलए िन की आवश्यकता है। वह उपयुि सनवेशक ख जने के सलए क्या कर िकती है? 

A. Send her business plan to every investor she finds online. वह ऑनलाइन समलने वाले प्रते्यक सनवेशक क  अपनी व्याविासयक 

य जना भेजती है। 

B. Attend networking events to meet suitable investors. उपयुि सनवेशक ों िे समलने के सलए नेटवसकिं ग कायथिम ों में भाग लें। 

C. Send her business plan to her friends and ask them to send it to investors they may know. अपनी व्याविासयक य जना 

अपने समत्र ों क  भेजें तर्ा उनिे कहें सक वे इिे उन सनवेशक ों क  भेजें सजन्हें वे जानते ह ों। 

D. Wait for the suitable investor to find her उपयुि सनवेशक समलने तक प्रतीक्षा करें  

ANSWER B  

 

अच्छी तैयारी के लिए ग्लोबि आईटीआई की वीलियो क्लासेज जरूर देखें 
1- Global iTi YouTube Channel Link- 

https://www.youtube.com/globaliti  
2- Global iTi Mobile App Link – 

https://play.google.com/store/apps/details?id=co.davos.srgzl  

3- Global iTi Telegram Link –  

https://t.me/globaliti  

4- Global iTi webiste Link –  

https://globaliti.org/  
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